EsTuDIOS DE ECONOMIA APLICADA VoL. 30-2 2012 PAGs. 637-654

Los avances en la valoracion economica del
deporte en Europa

JOSE J. BENITEZ ROCHEL ’
Departamento de Economia Aplicada (Politica Economica), UNIVERSIDAD DE MALAGA,
ESPANA. E-mail: jjbenitez@uma.es

BEATRIZ LACOMBA ARIAS
Departamento de_Economia Aplicada (Estadistica y Econometria), UNIVERSIDAD DE
MALAGA, ESPANA. E-mail: beatriz@uma.es

RESUMEN

Este trabajo se centra en los avances que se han producido en Europa en la valoracion econdomica del deporte a nivel
macroecondmico. En primer lugar, se analizan los primeros intentos por estimar la importancia economica del
deporte en Europa y que pusieron de manifiesto la necesidad de utilizar unas definiciones y metodologias comunes.
Sobre esa base, se discuten los progresos que se han producido en este ambito. A continuacion se hace una especial
referencia al caso espafiol, incluyendo una aproximacion tentativa al peso econoémico del sector.
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ABSTRACT

This work focuses on the advances that have occurred in Europe in the economic valuation of sport at the
macroeconomic level. First of all, we analyze the attempts to estimate the economic importance of sport in Europe
and highlighted the need for common definitions and methodologies. On that basis, we discuss the progress that has
been produced in this area. The following is a special reference to Spain, including a tentative approach to the
economic weight of sport.
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1. INTRODUCCION

El estudio del deporte puede realizarse desde muy diferentes enfoques. In-
cluso, desde el punto de vista econdmico, admite distintas aproximaciones. En
Estados Unidos, desde la seminal aportacion de Rottenberg (1956) que inicio,
para algunos, la denominada “economia del deporte” (Noll, 2006), la investiga-
cion se ha orientado, fundamentalmente, hacia el analisis del deporte profesio-
nal y ha alcanzado un elevado grado de rigurosidad. Por ejemplo, desde 2000,
se edita el Journal of Sports Economics que recoge, de acuerdo con los estdnda-
res convencionales de calidad cientifica, buena parte de las investigaciones so-
bre el tema y que se presenta como “la unica publicacion dedicada
especificamente a este campo”. En Europa, en cambio, las contribuciones han
sido menos numerosas y, en muchos casos, se han orientado hacia el impacto
econdmico del deporte distinguiéndose aquellas que, a nivel microecondémico,
tratan de evaluar las consecuencias de, por ejemplo, la celebracion de un evento
deportivo o de la construccion de una determinada instalacion deportiva, de
aquellas otras que se ocupan de medir la importancia del deporte en el conjunto
de la economia. Precisamente, este trabajo se centra en los avances que se han
producido en Europa en la valoracion econémica del deporte a nivel macroeco-
némico.

En primer lugar, analizaremos los primeros intentos por estimar la importan-
cia economica del deporte en Europa y que, como trataremos de argumentar,
pusieron de manifiesto la necesidad de disponer de unos conceptos y metodolo-
gias comunes. Sobre esa base, en los siguientes epigrafes discutiremos los pro-
gresos que se han producido en este &mbito y los primeros resultados obtenidos.
A continuacion haremos una especial referencia al caso espafiol. Terminaremos
con un apartado de conclusiones.

2. ANTECEDENTES

La primera referencia sobre la importancia economica del deporte a nivel eu-
ropeo se encuentra en Jones (1989). El estudio se llevo a cabo a iniciativa del
Comité para el Desarrollo del Deporte del Consejo de Europa y aport6d informa-
cion sobre nueve paises: Bélgica, Dinamarca, Finlandia, Francia, Holanda, Is-
landia, Portugal, Republica Federal de Alemania y Reino Unido. A pesar de sus
evidentes limitaciones metodoldgicas, proporciond las primeras estimaciones
comparables sobre el porcentaje que representaba el deporte en el PIB. Los
datos demostraron que, dentro de la diversidad de situaciones, la actividad eco-
némica que generaba el deporte era relevante. En 1985, el porcentaje que repre-
sentaba sobre el PIB oscilaba entre el 0.9 % de Finlandia y el 1.8 % de Holanda.

La segunda referencia, también auspiciada por el Consejo de Europa, es la
de Andreff et alia (1994). Su objetivo era mas ambicioso que el del anterior
documento puesto que no se limitaba a recopilar informacion ya existente sino
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que aspiraba a aportar nuevos datos a través de un cuestionario que permitiera
disponer de un marco contable normalizado en doce paises; se afiadiéo Espaiia,
Grecia, Hungria, Italia y Suiza y se elimino, respecto a la investigacion de Jones
(1989), a Italia y a Holanda. Aunque los problemas metodoldgicos no desapare-
cieron por completo y los objetivos no se alcanzaron plenamente, los resultados
obtenidos confirmaron, en términos generales, tanto la importancia econdmica
del deporte como la diversidad de situaciones en los paises analizados. En 1990,
y para los siete paises comunes con el estudio anterior, el porcentaje que alcan-
zaba el deporte sobre PIB variaba desde el 0.6 % de Dinamarca al 1.8 % de
Portugal. Si se consideraban todos los paises destacaba el caso de Suiza que
llegaba a suponer un 3.5 % sobre el PIB.

Problemas financieros impidieron que se continuara esta linea de investiga-
cion abierta en el seno del Consejo de Europa. No obstante, posteriormente,
surgieron distintas iniciativas que, a nivel nacional, estaban aportando datos que
cuantificaban el peso del deporte en las principales macromagnitudes. En la
Tabla 1 se recogen algunas referencias.

Tabla 1
Estudios sobre la incidencia econdmica del deporte en Europa

Autores Pais PIB (%) Ao
Mussino (1994) Italia 24 1996
Taks y Késenne (2000) Flandes 3.7 1996
Ahlert (2000) Alemania 1.4 1998
Bednarik, Kolar y Jurak (2010) Eslovenia 1.9 2005
Ministere de la Santé et des Sports (2009) Francia 1.8 2007
SIRC (2010) Gran Bretafia 1.5 2008

Fuente: Elaboracion propia.

Podrian citarse, adicionalmente, otros estudios puntuales que aportan infor-
macion sobre la importacion del deporte en el PIB para el conjunto de la Unién
Europea. Vocasport (2004) la estim6 en 1.6 % y Dimitrov et alia (2006) en un
3.7 % para la UE-25 y en un 4.6 % para la UE-15, entendiendo el deporte en un
sentido amplio. Estas diferencias en los resultados es la consecuencia logica de
la aplicacion de metodologias y definiciones dispares. De hecho, Andreff (2006)
constatd que no existia en ningun pais una publicacion periddica sobre la eco-
nomia del deporte y que el establecimiento de un sistema contable nacional
estaba todavia en ciernes.

En definitiva, a mitad de la década pasada, la informacion estadistica dispo-
nible en Europa ponia de manifiesto que, en torno al deporte, se generaba una
actividad econdmica significativa y que, en cualquier caso, se apreciaba una
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diversidad de situaciones en los paises analizados. No obstante, aun no existia
un consenso sobre como habria de abordarse su medicion. Sobre esa base, sur-
gieron algunas iniciativas politicas para el desarrollo de una aproximacion co-
mun a la cuantificacion del impacto econdmico del deporte en la Union
Europea.

En este contexto aparece el Libro Blanco sobre el Deporte de la Comision de
las Comunidades Europeas (2007) en donde se recoge un apartado especifica-
mente dedicado a la dimension econémica. Se reconoce que, aunque su impor-
tancia esta confirmada por los estudios existentes, y se cita el trabajo de
Dimitrov et alia (2006), “no hay datos fiables y comparables sobre el peso eco-
nomico del deporte” por lo que, aceptada su capacidad para contribuir al creci-
miento y la creaciébn de empleo, se afirma que la “Comisién, en estrecha
colaboracion con los estados miembros, tratara de establecer un método esta-
distico europeo para medir el impacto econdémico del deporte como base para
las cuentas estadisticas nacionales en la materia, que podria dar lugar, con el
tiempo, a una cuenta satélite europea sobre el tema”. Aunque, como es evidente,
el objetivo se establece con mucha prudencia, lo cierto es que, desde entonces,
se han producido algunos avances resefables.

Las iniciativas, en el ambito europeo sobre el conocimiento estadistico de la
importancia economica del deporte, se empezaron a llevar a cabo a través del
grupo de trabajo sobre economia y deporte que habia sido creado, previamente,
a instancias de la presidencia austriaca de la UE. En su primera reunion, cele-
brada en septiembre de 2006, se determind que uno de sus objetivos principales
era medir el porcentaje que representaba el “sector deporte” sobre el PIB y sus
efectos sobre el empleo, el valor afiadido y el poder adquisitivo en los estados
miembros asi como en el conjunto de la Unidon Europea. En las sucesivas reu-
niones que se celebraron se progresé tanto en la definicién economica del de-
porte como en la metodologia para su cuantificacion.

3. DEFINICION DE VILNA

Uno de los principales obstaculos para cuantificar la aportacion al PIB del
deporte se encuentra en su propia definicion desde el punto de vista econdomico.
El concepto de deporte esta sujeto a discusion. Quizaés, por ello, aunque las pro-
pias constituciones de los paises suelen dedicar algunas referencias al deporte e,
incluso, es frecuente, como en el caso de Espafia, que se promulguen leyes es-
pecificas sobre el deporte, no suele encontrarse una definicion en el articulado
de estas normas (Soek, 2006). No obstante, en el articulo 2 de la Carta Europea
del Deporte, adoptada por el Comité de Ministros del Consejo de Europa se
puede leer lo siguiente: “Se entendera por ‘deporte’ todo tipo de actividades
fisicas que, mediante una participacion organizada o de otro tipo, tengan por
finalidad la expresién o la mejora de la condicidn fisica y psiquica, el desarrollo

Estudios de Economia Aplicada, 2012: 637-654 * Vol. 30-2



LOS AVANCES EN LA VALORACION ECONOIMICA DEL DEPORTE EN EUROPA 641

de las relaciones sociales o el logro de resultados en competiciones de todos los
niveles”. Este podria ser un buen punto de partida para la delimitacion del
“sector deporte” en Europa. El problema es que no se aclara, como, por otro
lado, es comprensible, las actividades economicas, ya sea por el lado de la de-
manda o de la oferta, que habrian de ser consideradas.

Es légico, por tanto, que uno de los primeros objetivos que se planted en el
seno del grupo de trabajo sobre economia y deporte, que se ha mencionado mas
arriba, fuera la definicion del deporte de una manera que permitiera la recopila-
cion de los datos precisos para su cuantificacion desde el punto de vista econo-
mico. La cuarta reunion de este grupo se celebro en 2007 en la ciudad lituana de
Vilna. Alli se alcanzo6 un acuerdo sobre la identificacion de las distintas catego-
rias de la Nomenclatura Estadistica de Actividades Econémicas de la Comuni-
dad Europea (NACE) que se corresponderia con la definicion de deporte.

La “definicion de Vilna” constaba, en realidad, de tres de definiciones: la
estadistica; la reducida y la ampliada. La definicion estadistica limitaba el de-
porte a la categoria 92.6 de la NACE Rev. 1 (0 la 93.1 de la NACE Rev. 2). Es
decir, comprende las “Actividades Deportivas”: gestion de instalaciones depor-
tivas; actividades de los clubes deportivos; actividades de los gimnasios; y otras
actividades deportivas como, por ejemplo, las que realizan por cuenta propia los
deportistas.

La definicion reducida, ademas de incluir a la estadistica, se refiere a todos
aquellos productos y servicios que son necesarios para la practica deportiva:
calzado, ropa, objetos, infraestructuras, etc.

Por tltimo, la definicion ampliada abarca la reducida y le afiade todas aque-
llas categorias de la NACE que usan el deporte como input, es decir, aquellos
bienes o servicios que tienen una relacion indirecta con el deporte pero no son
necesarios para hacer deporte. Piénsese, por ejemplo, en los hoteles que alojan a
deportistas, en los medios de comunicacion que retransmiten eventos deporti-
vos, o en las apuestas que se realizan sobre un determinado resultado deportivo.
Esta definicion ampliada comprende mas de 100 tipos de negocios, de acuerdo
con la NACE, y seria la aproximacion mas completa al impacto econémico del
deporte.

4. METODOLOGIA: LAS CUENTAS SATELITE

Ademas de una definicion consensuada de lo que ha de medirse se necesita,
obviamente, un acuerdo sobre como hacerlo para alcanzar resultados compara-
bles en el seno de la UE. Desde el punto de vista macroeconémico se han utili-
zado tres instrumentos para medir la importancia econémica del deporte
(Pedrosa y Salvador, 2003): la tabla economica de conjunto, las cuentas satélite
y el andlisis input output. Pues bien, desde el primer momento el grupo de tra-
bajo propuso la elaboracion de las cuentas satélite del deporte. Esta misma solu-
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cion se habia adoptado afios atras para el turismo donde, desde 2000, existe una
metodologia respaldada por el Eurostat que ha permitido avances significativos
en este ambito a nivel europeo (Eurostat, 2010). De hecho, en el caso del de-
porte, algunos paises como Francia, Alemania, Austria y el Reino Unido habian
elaborado cuentas satélite aunque con enfoques distintos.

Las cuentas satélite, en general, giran en tono a los sistemas de cuentas na-
cionales y se construyen con una metodologia similar para medir la importancia
econdmica de una industria o sector (el turismo, la cultura, o el deporte, por
ejemplo) que no tiene una correspondencia clara con las clasificaciones estadis-
ticas existentes. De esta manera, se logra presentar la informacion de una ma-
nera coherente, y comparable con otros sectores econdmicos, sobre como se
produce y se financia la actividad econdémica sujeta a estimacion.

Segun Andreff (2002), las cuentas satélite, igual que la tabla econdémica de
conjunto, permiten conocer, utilizando la contabilidad por partida doble, los
equilibrios macroeconéomicos basicos y, ademas, a diferencia de ésta ultima,
admitiria completar la informacién con magnitudes no monetarias aunque, en la
practica, las limitaciones estadisticas y las hipotesis utilizadas no ofrecen un
tratamiento satisfactorio de las transacciones realizadas al margen del mercado.
El mismo Andreff sefiald6 que el principal inconveniente de las cuentas satélite
se encontraba en los costes, en términos de tiempo de trabajo, que suponia. Otra
carencia, apuntada por el mismo autor, es que no ofrece, como hace el analisis
input output, una valoracion de la incidencia indirecta del deporte a través de los
efectos que generarian los consumos intermedios en otras ramas industriales.

La ventaja mas evidente de disponer de una definicion econéomica del de-
porte y de una metodologia para su estimacion comunes es que podran obte-
nerse indicadores comparables sobre sus principales macromagnitudes. Pero no
se trata, simplemente, de un esfuerzo destinado al conocimiento estadistico. Se
pretende, ademads, que tenga implicaciones para la politica econémica. En este
sentido, un documento presentado a la reunioén de directores generales del de-
porte de la Unién Europea que se celebro en Barcelona en febrero de 2010
(Meerwaarde y SpEA, 2010) proponia una serie de cuestiones que podrian ser
resueltas con los datos contenidos en las cuentas satélite del deporte.

En primer lugar, a través del PIB y del empleo asociado al deporte, se dis-
pondrian de indicadores convencionales que permiten conocer, de una manera
rigurosa, el tamariio real del sector. Todos los agentes implicados tendrian una
referencia basica para valorar la contribucion econémica de la actividad depor-
tiva en relacion con otros sectores productivos. Sobre este tema, Késenne
(2002) advirti6 con cierta ironia, cuando analizaba los errores de interpretacion
de los estudios sobre incidencia econdmica, que “si se sumaran las cifras de
todos los estudios de incidencia macroeconémica de los diferentes sectores e
industrias nacionales, el PIB calculado seria probablemente cinco veces mayor
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que el PIB real”. Por otro lado, también sefiald que la importancia cuantitativa
de un sector no debe ser un argumento para justificar las subvenciones publicas
como, a veces, parece interpretarse por los 6rganos que financian alguno de los
estudios sobre el impacto econdmico del deporte. De hecho, el sector deportivo,
en términos cuantitativos, no estd entre los sectores mas importantes y su apoyo
publico se defiende mucho mejor por los efectos externos positivos (sobre la
salud, por ejemplo) que provoca. En consecuencia, ain siendo relevante la cifra
que representa el “sector deporte” sobre el PIB, existen otros aspectos mas inte-
resantes desde el punto de vista de la politica econémica que podrian quedar
patentes cuando se elaboran las cuentas satélite.

En segundo lugar, podrian identificarse mejor las consecuencias de la ex-
pansion de la actividad deportiva sobre el crecimiento economico. Se trataria de
constatar si el deporte genera una dinamica que estimula el desarrollo econo-
mico. Si conocemos de donde provienen sus inputs y hacia donde se destinan
sus outputs estaremos en condiciones de apreciar mejor los efectos econdomicos
de una expansion del sector y su grado de integracion con el resto de actividades
productivas ya sean nacionales, regionales o locales. En este punto, la elabora-
cion de las tablas input output del deporte seria un buen complemento.

En tercer lugar, las cuentas satélite del deporte nos aportarian una valiosa in-
formacion para la evaluacion de las politicas publicas que inciden sobre el sec-
tor. Piénsese, por ejemplo, en una alteracion de la politica fiscal aplicada a las
asociaciones deportivas o en un cambio en el régimen de la propiedad de las
instalaciones destinadas a la practica del deporte. Esto, l6gicamente, provocaria
una modificacion en los flujos de renta que podria detectarse sin dificultad a
través de las cuentas satélite.

En cuarto lugar, también ayudaria a establecer proyecciones sobre la evolu-
cion del mercado de trabajo relacionado con el deporte. Si se acepta la hipotesis
de un aumento de la demanda de deporte (en todos los sentidos) entonces la
disponibilidad de informacion relevante sobre aspectos tales como la producti-
vidad de las industrias del deporte nos permitiria cuantificar su potencial im-
pacto sobre el empleo.

En quinto lugar, es posible que a través de las cuentas satélite encontremos
alglin apoyo para estimar la rentabilidad social de las inversiones en instalacio-
nes o eventos deportivos. Este es un tema que, desde el punto de vista de la po-
litica econdmica, es muy complejo (Benitez, 1991). No obstante, es indudable
que si se disponen de cuentas que determinen las relaciones economicas y fi-
nancieras asociadas al deporte se facilitaria en gran medida esa labor.

Por ultimo, la cuantificacion de los flujos financieros contenidos en las
cuentas satélite posibilita el andlisis de las consecuencias de aplicar diferentes
politicas respecto a asuntos tales como la regulacion de las apuestas deportivas
o los efectos de los diferentes modelos de patrocinio en el deporte.
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5. ESTIMACIONES

Segun Andreff (2006) las primeras cuentas satélite para el deporte que se
elaboraron en Europa se realizaron en Francia para el afio 1971 (Malenfant-
Dauriac, 1977). Después de este trabajo pionero surgieron otros como el de
Weber et alia (1995) para Alemania. Aunque han sido mas frecuentes, como en
el caso de Espana, las simples propuestas metodologicas que no llegan a
convertirse en una verdadera estimacion de las cuentas satélite para el deporte.
En este punto, podrian citarse el trabajo de Isla y Otero (2000) para Andalucia y
el de Garcia y Segura (2003) para Catalufia. En esta linea cabria mencionar
también, para el caso de Colombia, a Ruiz, Argiro y Mesa (2010).

No obstante, los primeros paises que iniciaron la elaboraron unas cuentas
satélite del deporte, basandose en la “definiciéon Vilna” ampliada y en una me-
todologia comun, fueron Austria, Chipre y Reino Unido a los que, posterior-
mente, se unid Polonia. Sus principales resultados se recogen en la Tabla 2.
Estas cifras estiman so6lo los efectos directos del deporte, aunque también se
calcularon los indirectos (como consecuencia de las compras entre empresas) y
los inducidos (causados por los incrementos de renta), junto con otra informa-
cion complementaria.

Tabla 2
Impacto econémico del deporte en algunos paises europeos
9% sobre el total nacional Austria Chipre Polonia Reino Unido
° (2005) (2004) (2006) (2006)
Consumo 3.6 3.7 2.1 2.9
Empleo 6.4 22 1.5 25
VAB 4.9 2.4 2.0 2.3

Fuente: Education and Culture D.G. (2011).

En el caso de Austria es destacable el elevado porcentaje, en relacion con los
otros paises, que representa el empleo y el VAB relacionado con el deporte: 6.4
y 4.9, respectivamente. En cambio su consumo no es, en términos relativos, tan
elevado. Estos datos son compatibles con un pais que es exportador neto de
deporte ya que buena parte de la produccion estd destinada a turistas que, en
gran medida, provienen de Alemania. De hecho, algo mas del 50 % de la pro-
duccidn relacionada con el deporte en Austria se corresponde con hoteles y
restaurantes (SIRC, 2011).

Las cifras de Chipre son, en términos absolutos, muy reducidas teniendo en
cuenta que su poblacion no supera el millon de habitantes. No obstante, los
porcentajes de empleo y produccion atribuibles al deporte son parecidos a los
que registran paises de mayor tamafio como el Reino Unido. En cambio, es el
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pais que tiene el mayor porcentaje de consumo relacionado con el deporte res-
pecto al total de los paises analizados. De acuerdo con el informe elaborado por
el SIRC (2011), mas del 60 % del consumo deportivo en Chipre puede atri-
buirse a las apuestas relacionadas con el deporte, a la gestion de instalaciones
deportivas, y a las actividades de los clubes, gimnasios, etc.

En Polonia también quedd demostrada la importancia econdmica del de-
porte. Los sectores que mas VAB generaron debido al deporte fueron los servi-
cios recreativos y deportivos, la educacion, el comercio, los servicios de
transporte, manufacturas (industria del metal, equipamiento deportivo, ropa,
productos farmacéuticos, basicamente) y construccion. En términos de empleo,
las mayores participaciones se dieron en educacion y servicios recreativos y
deportivos (Liberda, 2011).

Por ultimo, el Reino Unido, igual que ocurre con Austria, presenta un por-
centaje de empleo relacionado con el deporte superior al de la produccioén en el
total de la economia. Quizas merezca resefiarse la importancia relativa que ad-
quieren en el Reino Unido las apuestas deportivas (Education and Culture D.G.,
2011). Recientemente, se ha publicado un informe que incluye datos para el
periodo 2004-06 y que constata el crecimiento de la economia relacionada con
el deporte, tanto en términos de produccion como de empleo (SIRC, 2011).

6. LA REFERENCIA ESPANOLA

Aparte de algunos trabajos que contienen ciertas referencias puntuales, como
el de Garcia et alia (2009), nos consta la realizacion de dos estimaciones sobre
la importacion del deporte en el conjunto de la economia espafiola. La primera
es de Alonso et alia (1991) donde se concluyo, con datos de 1990, que el de-
porte contribuia en 1.2 % al PIB espafiol. La segunda es de Lera, Rapin y Agui-
rre (2008). En este ultimo caso, se realizo una encuesta telefonica a 640 hogares
para conocer, entre otros aspectos, la importancia economica del deporte. La
informacion estaba referida a 2006 y estim6 que el deporte suponia el 2.4 % del
PIB en Espafia. La comparacion de ambos porcentajes llevo a los autores a
afirmar que, “con las debidas cautelas”, la importancia econdémica del deporte
se habia duplicado en Espafia en 16 afios. Es decir, parece que una hipotesis
plausible es que ha crecido la participacion del deporte en el PIB. No obstante,
los propios autores reconocieron las limitaciones de sus célculos aludiendo a
que las respuestas recibidas por los encuestados a ciertas preguntas “no son del
todo satisfactorias”. Asimismo, sefialan la escasez de estudios a nivel nacional
que impide la contrastacion de resultados. Por otro lado, es muy significativo
que el trabajo termine apuntando la necesidad de utilizar un marco teérico y una
metodologia comunes para obtener comparaciones entre paises y, ademas, se
mencione expresamente las cuentas satélite sobre las que ya estaban trabajando
algunos paises europeos.
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A nivel regional, y al margen de las valoraciones concretas que se han reali-
zado sobre determinados eventos deportivos como, por ejemplo, las de Brunet
(1994) para los juegos olimpicos de Barcelona o las que Otero (2009) recoge
para el caso andaluz, se dispone de algunas aportaciones sobre la incidencia
macroecondmica del deporte que se detallan en la Tabla 3.

Tabla 3
Estudios sobre la incidencia econémica del deporte en Espaia
Ambito territorial Autores PIB (%)
Andalucia Otero et alia (2001) 2.6
Andalucia Instituto de Analisis Econémico y Empresarial de Andalucia (2010) 3.2
Castillay Ledn Pedrosa et alia (2000) 1.4
Catalufa Consell Catala de 'Esport (2010) 23
Guipuzcoa Arruza et alia (2011) 1.7
Navarra Rapun et alia (2008) 1.8
Pais Vasco KPGM Consulting (2002) 1.9
Espafa Alonso et alia (1991) 1.2
Espafa Lera, Rapun y Aguirre (2008) 2.4

Fuente: Elaboracion propia.

Es muy significativo que los estudios sobre la incidencia economica del de-
porte en Espafia hayan sido financiados por instituciones publicas relacionadas
con el deporte lo que nos hace recordar las palabras de Kesénne (2002): “ ... a
la mayoria de ellos [los economistas] nos les gustan los estudios sobre inciden-
cia economica, se diria que solo les gustan a los politicos y a los miembros de
los lobbies del deporte ... con demasiada frecuencia los resultados se utilizan
para justificar que el sector deportivo debe recibir mas subvenciones”. No obs-
tante, debe recordarse que sin la aportacion de fondos publicos dificilmente
podrian acometerse determinadas investigaciones. En cualquier caso, con inde-
pendencia de la utilizacion interesada que se realice de estos estudios, parece
necesario que, en el contexto de la Union Europea, Espaia realice un esfuerzo
por construir las cuentas satélites del deporte y, en este sentido, queda un buen
trecho por recorrer.

En Espana existen algunas fuentes estadisticas muy valiosas para el estudio
del impacto economico del deporte. Por el lado de la oferta, el Censo Nacional
de Instalaciones Deportivas 2005 (Consejo Superior de Deportes, 2007), cuya
realizacion fue financiada conjuntamente por el Consejo Superior de Deportes y
las Consejerias competentes de cada Comunidad Auténoma, tienen un elevado
grado de desagregacion y son un poderoso instrumento no solo para la planifi-
cacion sino para el conocimiento del tipo de infraestructuras destinada a la
practica deportiva. Por cierto que en la publicacion que acabamos de mencionar
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se puede leer en diferentes ocasiones que el sector deportivo supone el 1.6 %
del PIB, y se cita como referencia a Arévalo (2006), “lo que comienza a ser uno
de los sectores econdmicos con mayor potencial del pais” (sic). Pues bien, en el
trabajo de Arévalo el porcentaje que se recoge es el aportado por Alonso et alia
(1991) que, como se ha mencionado mas arriba, es el 1,2 % referido a principios
de la década de los 90. Al margen de este desliz, en el censo se detecta un sus-
tancial incremento de las instalaciones deportivas en Espafia. En 1986, cuando
se realizd el primer censo, existian 48.723. En el segundo censo, editado en
1998, aunque el trabajo de campo se efectud entre octubre de 1996 y abril de
1997, se registraron 66.670. Y en el ultimo, referido a 2005, se contabilizaron
79.059. Los datos, en consecuencia, parecen ser compatibles con la hipdtesis de
que, por el lado de la oferta, atendiendo a la definicion estadistica de Vilna (la
mas restrictiva y que se corresponde con la categoria 92.6 de la NACE Rev. 1),
se ha producido un aumento en Espafia de la importancia econémica del de-
porte.

Por otro lado, por el lado de la demanda se dispone, desde 1980, de una en-
cuesta quinquenal sobre los habitos deportivos de los espaoles realizada por el
Consejo de Investigaciones Sociologicas por encargo del Consejo Superior de
Deporte. La ultima disponible esta referida 2010 (Garcia y Llopis, 2011). Com-
parando los resultados observamos que mientras que en 1980 el porcentaje de
poblacion, mayor de 15 afios, que practicaba uno o varios deportes era del 22 %,
en 2010 fue del 40 %. Ademas, mientras que en 1980 la mitad de los encuesta-
dos declararon estar poco o nada interesados en el deporte, en 2010 descendio al
37 %. Es decir, esos datos podrian sostener la tesis de que tanto el gasto en de-
porte activo, vinculado a la practica deportiva, como el pasivo, asociado al dis-
frute del deporte como espectaculo, han aumentado en el periodo considerado o,
dicho de otra manera, que ha crecido la importancia econdémica del deporte.

No obstante, al margen de aproximaciones parciales, no se dispone de una
informacién completa que permita la construccion de las cuentas satélite del
deporte en Espafia. En efecto, aunque, tal como se ha sefialado, se han realizado
aportaciones destacables que estiman el PIB del deporte a nivel nacional o de
algunas regiones, un andlisis riguroso exigiria, al menos, conocer, en primer
término, los distintos componentes que integran la demanda agregada: con-
sumo, inversion, gasto publico y exportaciones netas.

6.1. Consumo

Habria de estimarse el gasto de los hogares en bienes y servicios relaciona-
dos con el deporte: ropa, calzado, prensa, apuestas, entradas, cuotas, equipo,
transporte, etc. La Encuesta de Presupuestos Familiares elaborada por el INE
permite conocer la evolucion de algunas partidas. En concreto, se dispone de
informacién del gasto total de los hogares de acuerdo con la clasificacion de
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bienes y servicios COICOP (Classification of Individual Consumption Accor-
ding to Purpose) a 5 digitos lo que facilita una aproximacion al consumo pri-
vado en deporte. Por ejemplo, existen datos sobre el gasto en grandes equipos
relacionados con los deportes y el ocio al aire libre (codigo 09211) y en lugares
cubiertos (09222), en equipo para el deporte, camping y entretenimiento al aire
libre y sus reparaciones (09321), y en servicios recreativos y deportivos
(09411). Por otro lado, las memorias elaboradas por el Ministerio de Economia
y Hacienda proporcionan informacion estadistica relevante sobre las apuestas
deportivas.

Las mencionadas fuentes estadisticas posibilitan una aproximacion al con-
sumo agregado relacionado con el deporte tal como recoge la Tabla 4 para el
ano 2010. De entrada, advertimos que la cifra de consumo (4.824 millones de
euros) esta claramente infravalorada ya que si bien es cierto que se incluyen, ya
que no se disponen de datos desagregados, algunos gastos mas relacionados con
el ocio que con el deporte (como las caravanas, por ejemplo) no se ha podido
incluir, por la misma razoén, otros gastos como los destinados a ropa y calzado
deportivo que, segun los calculos realizados por Rapun et alia (2008),
supusieron algo mas del 20 % del consumo en deporte en Espafia en el afio
2006. De hecho, estos autores estimaron que el consumo en deporte
representaba el 3,5 % del total nacional. Por nuestra parte, tomando los datos de
la Contabilidad Nacional del INE, los 4.824 millones de euros que incluyen las
partidas sefialadas so6lo representan el 0,8 % del gasto en consumo final de los
hogares.

Logicamente, los datos anteriores son insuficientes y, en consecuencia, €s
preciso el disefio y la realizacion de una encuesta para conocer todos los com-
ponentes del consumo de las hogares en deporte y, sobre esa base, llegar a una
cifra agregada.

6.2. Inversion

Se trataria de estimar la formacion bruta de capital realizada por el sector
privado, es decir, tanto instituciones sin fines de lucro (federaciones, clubes,
asociaciones) como empresas o particulares que realicen inversiones relaciona-
das con el deporte. Aunque podria discutirse la pertinencia de incluir determi-
nadas partidas (como, por ejemplo, los recursos dedicados por los clubes profe-
sionales al entrenamiento y la formacion de futbolistas) la principal aportacion
de estas entidades se refiere a la inversion en instalaciones deportivas. En este
caso, existen algunas fuentes estadisticas de cierta utilidad como el Registro de
Actividades Econdmicas, el Registro Mercantil o la Encuesta Anual de Ser-
vicios del INE. En este tltimo caso, encontramos una estimacion de la inversion
en activos materiales de las “actividades deportivas, recreativas y de entreteni-
miento” que se corresponde con los codigos 931 y 932 de la CNAE-2009. Esta
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partida supuso 802 millones de euros en 2009. En términos estrictos esta partida
supera la definicion mas restringida de Vilna ya que habria de incluir sélo las
actividades del codigo 931 de la CNAE y no, tal como recoge el dato, afadirle
las del codigo 932. Una vez mas, la ausencia de informacion impide afinar el
dato. Aunque, de entrada, podria suponerse que se esta sobreestimando, por esta
razon, la inversion relacionada con el deporte debemos sefialar que, por otro
lado, se estan ignorando las inversiones de otras empresas (como, por ejemplo,
las que fabrican productos necesarios para la practica deportiva). En consecuen-
cia, también es evidente que una estimacion rigurosa conllevaria la realizacion
de encuestas especificas.

6.3. Gasto Publico

La construcciéon de una cuenta para el sector publico obligaria a cuantificar
las distintas fuentes de financiacion y los gastos correspondientes. Es obvio, que
los presupuestos de las distintas administraciones publicas a todos los niveles
aportan datos muy utiles. Por ejemplo, los Presupuestos Generales del Estado
de 2010 contienen tres programas directamente vinculados con el deporte:
cooperacion, promocion y difusion cultural en el exterior, en el area deportiva
(programa 144A); deporte en edad escolar y en la universidad (programa
322K); y fomento y apoyo de las actividades deportivas (programa 336A). La
suma de estos programas alcanz6 los 181 millones de euros que, como es obvio,
debe considerarse como un indicador minimo del gasto publico real en deporte.
En cualquier caso, la recogida de informacion precisa de ingresos y de gastos de
este sector institucional obligaria a realizar encuestas especificas.

6.4. Exportaciones netas

Para completar el cuadro macroeconomico por el lado de la demanda nece-
sitariamos las cifras correspondientes a las importaciones y exportaciones del
sector deportivo. De entrada, la base de datos Estacom del Instituto Espafiol de
Comercio Exterior (ICEX) del Ministerio de Economia y Competitividad pro-
porciona una informacion muy completa sobre algunos articulos relacionados
con el deporte. Asi se facilitan datos sobre las importaciones y exportaciones de
articulos deportivos (que incluyen, entre otros, el calzado y la ropa deportiva),
de armas deportivas y municiones, y de la nautica deportiva.

Como se observa en la Tabla 4, la mayor parte del déficit comercial se ex-
plica por la partida “nautica deportiva” donde se cuantifican, no sélo las impor-
taciones y exportaciones de embarcaciones propiamente deportivas, sino
también las recreativas. Teniendo en cuenta, ademas, que no se disponen de
datos sobre el comercio exterior de servicios donde podria manejarse la hipote-
sis de que Espafia es un exportador neto, dada la llegada de turistas extranjeros
cuya principal motivacion es la practica deportiva (el caso del golf puede ser un
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buen ejemplo), cabe afirmar que la cifra de 1.741 millones de euros esta sobre-
valorando el déficit exterior espafiol en el sector deportivo.

6.5. Aproximacion tentativa a la importancia econémica del deporte

Por todo lo expuesto podria afirmarse que los 4.066 millones de euros que
suman las partidas anteriormente sefialadas, y que contiene la Tabla 4, estan
infravalorando la dimension real del sector deportivo en Espafia. Esa cifra re-
presenta, tomando como referencia la contabilidad nacional del INE, el 0,4 %
del PIB. Este porcentaje, dado los estudios previos existentes, nos confirma que,
por un lado, con la informacién estadistica disponible solo puede estimarse, de
manera muy imperfecta, la importancia econémica del deporte en Espafia y, por
otro lado, que es necesario un esfuerzo adicional, que conlleva la realizacion de
encuestas ad hoc para poder construir las cuentas satélite del deporte en la
misma linea que se esta desarrollando en otros paises europeos.

Tabla 4
Indicadores de la demanda agregada relacionada con el deporte. 2010
MACROMAGNITUD Millones de €

CONSUMO 4.824
Gastos en apuestas deportivas 509
Grandes equipos relacionados con los deportes y el ocio al aire libre 451
Grandes equipos relacionados con los deportes y el ocio en lugares cubiertos 73
Equipos para el deporte, camping y entretenimiento al aire libre y sus reparaciones 622
Servicios recreativos y deportivos 3.169
INVERSION 802

Inversién en activos materiales de las actividades deportivas, recreativas y de
entretenimiento (dato referido a 2009) 802
GASTO PUBLICO 181
Cooperacién, promocion y difusion cultural en el exterior 3
Deporte en edad escolar y en la Universidad 19
Fomento y apoyo de actividades deportivas 159
EXPORTACIONES NETAS -1.741
Articulos deportivos -621
Armas deportivas y municiones 85
Nautica deportiva -1.205
TOTAL DE PARTIDAS 4.066

Fuente: INE y Ministerio de Economia y Hacienda. Elaboracién propia.

7. CONCLUSIONES

Los intentos de valorar la importancia econémica del deporte en Europa se
iniciaron a finales de la década de los ochenta y se ocuparon basicamente de
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cuantificar su participacion en el PIB. No obstante, la ausencia de una metodo-
logia comun limitaba la posibilidad de disponer de datos fiables y comparables
sobre el peso econdémico del deporte. S6lo muy recientemente, y gracias al im-
pulso de las instituciones europeas, se han producido avances significativos en
este ambito. En particular, el grupo de trabajo sobre economia y deporte, auspi-
ciado por la Comisioén Europea, ha planteado una propuesta sobre la definicion
del deporte y sobre la utilizacién de una misma metodologia que estd permi-
tiendo el conocimiento, sobre unas bases rigurosas, del impacto economico del
deporte y que, inicialmente, se ha aplicado a Austria, Chipre, Polonia y Reino
Unido.

Los primeros resultados confirman la hipdtesis de que existe una amplia di-
versidad de situaciones en el seno de Uniéon Europea aunque se advierte que el
deporte representa porcentajes significativos del consumo, del empleo y del
VAB. Es en términos de empleo donde se registra la mayor diferencia de resul-
tados al variar del 6.4 % de Austria hasta el 1.5 % de Polonia. Ahora bien, aun
siendo interesante la cuantificacion, con criterios homogéneos, de la importan-
cia relativa que el deporte puede tener en las principales macromagnitudes mu-
cho mas relevante, desde el punto de vista de la politica econémica, es la
construccion de las cuentas satélite del deporte tal como se contempla en el
proyecto europeo. En efecto, cuando se disponga de una informacion coherente
sobre como se financian y se producen las actividades relacionadas con el
deporte sabremos, entre otras cosas, no solo el tamaio real del sector sino tam-
bién podrian identificarse las consecuencias de su expansion sobre el creci-
miento y el mercado de trabajo. Asi mismo, se habra conseguido un valioso
instrumento para la evaluacion de las politicas publicas aplicadas al deporte.

En el caso particular de Espaiia se han llevado a cabo algunos estudios, tanto
a nivel nacional como regional, sobre la incidencia econdémica del deporte que
han sido financiados por instituciones publicas relacionadas con el sector y que,
la mayoria de ellos, se realizaron a partir del afio 2000. No obstante, parece
inevitable que también Espafia acabe construyendo, en el contexto europeo, sus
propias cuentas satélite. En este sentido, existen indicios que demuestran que,
tanto por el lado de la demanda como de la oferta, ha crecido la importancia
econdmica del deporte en las ultimas décadas.

Por ultimo, con las estadisticas disponibles hemos construido determinados
indicadores de los distintos componentes que integran la demanda agregada. A
partir de ahi se ha realizado una estimacion tentativa de la importancia relativa
del deporte en el PIB. En este contexto, tenemos razones suficientes para pensar
que el 0.4 % que se ha obtenido infravalora la verdadera dimension que repre-
senta el deporte en el PIB espaiiol y, en cualquier caso, demuestran la necesidad
de realizar encuestas adicionales para disponer de la informacién que se precisa
para elaborar las cuentas satélite.
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