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RESUMEN 
 

Esta tesis doctoral avanza en la formación de una teoría económica sobre 
el cambio institucional y la elaboración de la política económica en España. 
En su parte teórica, esta tesis estudia, analiza y desarrolla los fundamentos 
teóricos de la Nueva Economía Institucional (NEI) desde una perspectiva 
actualizada e integradora que permite reformular las relaciones entre 
instituciones, política y economía. 

Esta primera parte teórica de la tesis consta de seis capítulos. El capítulo 
primero introduce un enfoque institucional de carácter positivo. El capítulo 
segundo presenta la NEI, caracterizando su discurso teórico central en torno 
a las nociones de costes de transacción e instituciones. El capítulo tercero 
analiza las claves del comportamiento humano en las ciencias sociales desde 
un enfoque económico institucional. El capítulo cuarto formula un programa 
de fundamentos mínimos de corte institucional para la investigación en 
historia económica. El capítulo quinto analiza el papel de las instituciones y 
los costes de transacción en los procesos políticos. El capítulo sexto presenta 
la narrativa analítica institucional como una propuesta de método que 
combina teoría y evidencia. 

La segunda parte de la tesis analiza los fundamentos institucionales del 
desarrollo económico español de la segunda mitad del siglo XX. El capítulo 
séptimo estudia la dinámica del cambio institucional de la economía 
española desde el franquismo hasta la democracia, aplicando las teorías de 
Douglass North y Avner Greif. El capítulo octavo analiza la senda del 
cambio institucional sobre la modernización de las políticas públicas y 
fiscales. El capítulo noveno estudia las claves institucionales de la transición 
financiera española desde la jerarquía al mercado. 

La tercera parte profundiza el estudio de los determinantes 
institucionales de la política económica española. El capítulo décimo abre la 
“caja negra del Estado español”, estudiando las relaciones entre sistema 
político y derechos de propiedad, el sistema parlamentario, los actores de 
veto, el papel de los partidos, la relación de agencia vertical y los sesgos en 
las políticas públicas. El capítulo décimo primero analiza la organización 
industrial del Congreso de los Diputados español en un análisis institucional 
comparativo con el caso norteamericano. El capítulo duodécimo expone las 
bases de la nueva economía política del federalismo, y somete a análisis el 
Estado de las Autonomías, analizando la hipótesis de un federalismo 
defensor de mercados en España. 
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